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近年来，贵州省贵阳市白云区以“筑固工程”为抓手，深入实施“五个一”行动，围绕探索农村产业发展路子，因地制宜调整农业产业

结构，将林蜂、林苗、苗果、林菌与乡村旅游相结合，发展特色农文旅产业，形成了乡村旅游特色品牌。
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河南商丘市:

百年“唢呐村”焕发新生机

□任卓如

每天下午5点，马春风的农家
小院就热闹非凡。他的网络短视频
账号“唢呐村的事”，吸引上万人线
上观看，还引得十里八乡的村民搬
着小板凳来瞧。今年47岁的马春
风是河南省商丘市柘城县洪恩乡马
庄村人，这个仅200多人的自然村，
曾因家家都会吹唢呐而远近闻名。

马春风回忆，自己八九岁就在
节假日跟随父辈们演出，最早从打
梆子学起，到了十岁就能熟练吹奏
唢呐。“马庄唢呐已有上百年历史。”
马庄村所属的白桥行政村党支部书
记杨素芹介绍，一开始，一个村才能
凑出一个演奏队，后来村子名气大
了，夫妻搭班，父子同台，生意忙时，
最多有八九十个演奏队在外演出。

百年来，马庄人用唢呐吹鼓了
腰包，也吹得全村人精神昂扬。然
而，时过境迁，近年来，唢呐演奏市
场越来越不景气。传统手艺没了用
武之地，乡亲们三三两两闲坐地头，
这门世代传承的手艺也面临着后继
无人的风险，这可急坏了马春风。

2022年1月，“唢呐村的事”网
络账号在他的摸索下诞生了。田间
地头、农家院落，都成了村民们表演
的舞台。视频里的马春风拉来村里
老少，先是简单寒暄，而后唢呐声
起，拘谨的村民瞬间来了劲头，沉醉
在吹笙打梆里。

马春风笑道，刚开始做直播根
本摸不着门道，就一个旧手机，也没
有任何收声设备，我四处游说老乡
们来帮忙，他们看到场地，摇摇头就
走了。无奈之下，马春风只能自掏
腰包，有时请来的乡亲们吃顿饭，有
时给他们送点小礼物。妻子杜小艳
十分不解，俩人争吵多次，“没收入
还倒贴钱，不如老老实实做哨片，看
得见摸得着。”

马春风却执意坚持，身为商丘
市级非物质文化遗产“马氏唢呐传
统制作技艺”的传承人，他决心要为
这个传统民乐、为自己的村子找到
破局之路。

今年7月中旬的一天，“唢呐村
的事”所有参演人员都兴奋异常。
下了播，马春风就兴冲冲地给母亲
报喜：“我们最高同时在线观看人数
有两万多人，咱周围这么多村子，加
起来最多也就上千人。”

网友的热情让大家对直播的态
度开始转变，他们没想到，传统艺术
与网络接轨，会受到这么多人的欢
迎。沉寂的村子重回热闹。马春风
说：“还有村民专门找到我，说我把
村子拍‘活’了。”

现在，杜小艳与马春风偶尔还
会争吵，不同的是，争论主题已经变
成了如何把合奏演得更好。如今，
马春风一家上午拍短视频，下午直
播，一有空闲还制作哨片。“还好现
在不是农忙时节。”他笑道，“直播
为我们村的唢呐事业带来了新生
机。”

□郭芮羽 刘久锋

五倍子花正纷纷，丛间蜂蝶自成群。望中
花海知何处，秋意醉入瓦窑村。在白云区“国
家森林乡村”——瓦窑村，一群群忙碌的蜜蜂
正穿梭在割藤坡、后龙山、姑奶峰等群山之间，
采花成蜜，吸引了四面八方的游客前来观光旅
游，感受“所见即所得，体验式销售”的割蜜服
务，认购天然土特产——五倍子蜂蜜。这是白
云区农文旅融合发展的一个缩影。

花文旅：半小时生活圈休闲好去处
周末去哪玩？从白云区CBD开车5公里，

20分钟可见对门山村。“在对门山村，除了能欣
赏美景，还能品尝到用花卉做成的各类美食，
幸福感十足。”村民叶明英说。

过去的对门山村贫困落后，村民主要种植
香葱、番茄、辣椒等传统农作物，村集体收入匮
乏。为破解难题，增加村民收入，实现村集体
经济转型，2016年，在村“两委”的带领下，党
支部领办的合作社将对门山村200亩荒山进
行流转，同时引入黔花香生态农业科技种植特
色产业，以花为媒，打造花趣坊现代农庄，开发
花卉相关产业链，以花卉种植业为主，打造花
卉苗木生产销售、食用鲜花、干花、特色花餐、
花卉工艺画制作等特色花卉旅游产业链，着力
向花卉新兴产业特色村转型。

此外，为吸引更多游客前来观光旅游，对
门山村相继建成乡村农庄摄影基地、大学生研
学基地。2020年以来，对门山村年接待游客2
万多人次，年收入100多万元，辐射带动500多
农户发展花卉苗木产业，辐射带动面积达
1000多亩。

通过盘活闲置土地，培育适应都市现代农
业发展的新型农业经营主体，发展壮大新型农
村集体经济，健全农业社会化服务体系，促进
小农户和现代农业发展有机衔接，白云区依托

“微花园”创建项目，在对门山、新村、冷水等村
建设“微花园”，培育绣球、映山红、樱花、金银

花、三角梅、四季硫化菊等花卉，同时打造花卉
苗木产加销、休闲、观光等一体化的农业产业
链体系，推动一二三产业充分融合。

果文旅：百姓敲开致富门
祁山村的李子林里，一个个饱满的李子缀

满枝头，空气中弥漫着沁人心脾的果香。果农
张清超和往常一样，正忙着在果园里招呼采摘
李子的游客。“‘黔脆香’李子又脆又甜，10元
一斤，先尝后买！”张清超对着游客吆喝道。

祁山村的李子“黔脆香”，是当地的“网红”
水果。“除了现场采摘，现在不少人还通过抖音
在线预定，今年的产量70万斤左右，每斤10
元。”张清超说。

2018年，通过“党支部＋合作社＋农户”
的方式，祁山村修建生态采摘园种植精品李子

“黔脆香”，4年前百余亩还被抛荒的土地，通过
党支部领办合作社，村民自愿以闲置土地入
股，集中管理经营，祁山村百余亩闲置土地全
部栽种上了“黔脆香”，亩均增值上千元。

从曾经“数百亩山坡荒地，村民无心种地”
到“家家无闲田，户户有增收”，村党支部花了

“大力气”。
“当初有一些老百姓不愿意种，怎么种？

卖给谁？是老百姓最担心的问题。”祁山村党
支部书记张清友说。为打消村民的顾虑，打通
联系群众的“最后一公里”，村党支部从区农水
系统邀请省、市专家深入田间地头对果农进行
手把手、面对面技术指导，让老百姓“记得住、
学得会”，同时依托“微果园”创建项目，定期举
办丰富多彩的采摘活动，喜迎四面八方的游客
前来采摘。据介绍，2021年祁山村“黔脆香”
采摘节开幕当天，收入8万余元。现如今，甜
脆可口的“黔脆香”李子成了村里一张闪亮的
名片。“下一步，我们将完善‘黔脆香’产业链，
将‘黔脆香’进行深加工增加产业附加值，让更
多群众得到实惠。”张清友说。

近年来，白云区以“都市果园”为抓手，突
出以“管护标准化”“设施齐全化”的高效生产

模式带动白云区“都市果园”的深入发展，全力
推进精品水果提质增效。通过在各乡镇打造
李子、猕猴桃、樱桃、杨梅、甜柿等品种的“微果
园”建设项目，逐步提升和完善果园管护及基
础设施建设，“以点促面”推动全区果园后续管
护技术水平，促进农旅融合发展。据了解，预
计到2025年，全区果树种植面积2.1万亩，产
量1.25万吨，产值达1亿元以上。

菌文旅：林下采摘有乐趣
在白云区沙文镇靛山村绵延不绝的山林

中，一朵朵圆润饱满的红托竹荪顶着小伞破土
而出，菌农正忙着采收新鲜的红托竹荪，动作
十分熟练。不一会儿，箩筐便装得满满当当。
随后，采摘下来的红托竹荪被工人们分成几
类，一部分被装上卡车直接运走销售，一部分
则被运到加工厂。

“今天采摘红托竹荪 300 斤，每斤卖 60
元！过去的荒山，现在林下种竹荪，每年有稳
定的收入。”菌农张勇一脸欢喜。

靛山村森林覆盖率达99％，生态环境优
美，有“天然氧吧”之称。近年来，随着乡村旅
游的兴起，优美的自然环境及靛山冬荪、靛山
羊肚菌等特色农产品吸引了诸多贵阳周边的
游客前来旅游。到靛山村的游客不仅能在天
然氧吧中体验独特的柳杉林景观，还能够体验
林下采摘的乐趣。目前，靛山村正朝着集“特
色生态农产品＋优美生态环境＋交通便利优
势＋回归自然体验”于一体的乡村旅游新路子
快速发展。

据了解，食用菌产业在白云区起步早，近
年来随着乡村旅游的兴起，白云区结合林下遮
阴效果好、温度稳定等优势规范发展林菌产
业。目前已建成林下食用菌示范点。同时在
牛场布依族乡、沙文镇等乡镇种植林下香菇、
平菇、茶树菇、灰树花、大球盖菇、羊肚菌、红托
竹荪、冬荪等食用菌550亩，完成林下经济利用
林地面积5.757万亩，林下经济产值达4.30305
亿元。

乡村振兴是一项系统工程，涉
及社会发展的各个领域，但无论是
文化兴村、产业兴村、人才兴村，
还是精准脱贫、机制创新、美丽乡
村建设等一系列政策的实施，都必
须要解决钱从哪里来的问题，即需
要回答金融部门如何发挥支持乡村
振兴战略的作用的问题。

发达经济体金融支持乡村发展
模式

美国和日本金融支持乡村发展
采取的是以政策性金融机构为引
导、农村合作金融机构为主导、商
业性金融机构为补充的支农金融发
展模式。

在美国，完善的农业金融支持
体系是美国农业发展取得巨大成就
的重要原因。复合信用型模式是美
国的农村金融体系的典型特征，主
要包括政策性金融机构、农村合作
金融机构、商业性金融机构和农产
品期货市场四个重要部分。其中政
策性金融机构是不以营利为目的的
农业金融组织，在美国农村金融服
务体系中起到支撑作用，除提供资
金支持之外，还具有稳定农产品价

格、促进农业生产、评估农业项目
和担当农业技术顾问等作用。农村
合作金融机构在美国农村金融服务
体系中起主导作用，主要是为农场
主提供长期可持续的商业贷款，弥
补商业性金融服务的缺位。完善的
商业性金融机构是美国农村金融体
系的重要补充，主要包括商业银
行、农业保险公司和私人信贷机构
等，同时为激发商业性金融机构支
农的潜力、提高商业银行支农力
度，美联储对涉农贷款规模较高的
商业性金融机构给予税收上的优
惠。此外，先进的农产品期货市场
的设立提高了农产品的产量和流通
性，从而成为了农户合理的避险和
创收工具。

日本是典型的地少人多型的现
代化农业强国，其农业的兴起受益
于一套政策性金融、农协系统合作
金融和民间商业性金融紧密配合的
农村金融体系。其中农林公库作为
日本唯一的政策性金融机构，其作
用是通过隔离商业性金融业务和政
策性金融业务，保障政策性资金能
够投放到农业地区。农协系统是日

本支持农业发展的合作金融的主
体，按照行政区域划分和服务职能
可划分为两个层次：一是不以营利
为目的的市町村一级，其主要任务
是直接与农户发生信贷关系；二是
县一级的信用农业协同组合联合
会，其在基层农协和农林中央金库
之间起纽带作用，主要服务对象为
基层农协。此外，日本还建立了完
备的担保体系，在满足农村地区发
展对资金需求的同时，也有效地降
低了支农金融信贷可能发生的信用
风险，从而减少了金融机构潜在的
经营损失，提高了金融机构服务农
村的积极性。

发展中国家金融支持乡村发展
模式

印度在支持“三农”方面的做
法较具借鉴意义。为降低高利贷在
农村信贷中的比重，遏制高利贷蚕
食农村经济，20 世纪 60 年代开
始，印度实施了以推行现代农业技
术为核心的绿色革命，并辅以农业
信贷、价格支持、农业保险等措施
来支持农业的发展。

一是政策性金融体系。印度的

政策性金融机构主要是印度农业和
农村发展银行。作为最高一级的农
村金融机构，其职责是通过提供不
同期限的贷款为商业银行的农信活
动提供融资帮助，并监督和检查支
农金融机构的工作、维护支农金融
组织体系的健康运行。

二是商业性金融体系。印度的
商业性金融机构与其他国家一样，
主要由国内商业银行组成，是支农
金融组织体系中的主要组成部分。
商业银行参与农业生产的各个环
节，主要是为农业企业提供资金融
通服务。值得一提的是，虽然印度
以法律的形式规定了商业银行在农
村地区设立网点的数量和较低涉农
贷款优惠利率，但政府以补贴的形
式弥补市场利率和优惠利率之间的
差价，从而保障商业性金融盈利能
力，在一定程度上保证了商业银行
向农村投放信贷的积极性。

三是合作性金融体系。印度合
作性质的信贷机构较为发达，主要
有两类：一类是为农业生产企业、
农民提供较为廉价的短期和中期贷
款服务的信贷合作社；另一类是为
农户提供较长期限贷款的土地开发
银行。

四是地区农业银行。作为政策
性银行的金融组织形式，地区农业
银行设立目的是实现金融普惠，且
其普惠性主要体现在以极低的贷款
利率向急需用钱的贫穷农民群体进
行放贷，故其保障了贫穷农民金融
的获得性。

五是农业保险体系。印度农业
保险体系实行特殊的中央政府与邦
政府两级责任分摊制度，且体系内
的机构经营费用完全由国家承担，
这一制度促进了农业保险体系不断
完善。

六是各种支农基金和适时的金
融支农制度安排。在支持合作性金
融发展方面，印度政府建立了各项
保障基金，旨在加强涉农金融机构
应对自然灾害等不可抗因素冲击的
能力，促进了合作性金融体系的完
善。

张海军 周胜男

巴拉圭：或受干旱影响
出现“牛奶荒”

据巴拉圭《国家报》报道，
巴拉圭牛奶生产业者和奶牛品
种培育者协会对国家牛奶行业
进行了全面评估后表示，受干
旱影响，今年国内牛奶产量仅
达到理想数量的一半，巴拉圭
正陷入牛奶产量危机。该协会
主席雨果·克勒指出，在保持良
好喂养、并为奶牛提供舒适环
境的情况下，每头奶牛的日均
产奶量应达到25升。而目前，
巴拉圭国内每头奶牛的日均产
奶量为12至14升，远低于理
想水平。另外，在第一世界国
家，每头奶牛的日均产奶量已
达到40升左右。

巴拿马：
设立“国家咖啡文化日”

据巴拿马“telemetro”网
站报道，巴拿马《官方公报》公
布一项新法案，提出了一系列
鼓励咖啡行业发展的措施。措
施包括：改善咖啡作物管理，提
升咖啡豆产量及质量；鼓励沿
海地区发展咖啡研究、加工、
销售等产业；为咖啡农户、企
业、生产合作社等提供资金支
持；为咖啡生产过程提供技术
帮扶，以加强废物回收利用
等。此外，为强调咖啡对巴拿
马的重要意义，法案将每年
10月1日设为“巴拿马国家咖
啡文化日”。

爱尔兰：将加强与越南
乳制品行业合作

近日，爱尔兰农业部国务
部长海顿在欧洲乳制品贸易、
可持续发展研讨会上表示，爱
尔兰将向越南市场提供优质乳
制品，打开该国乳制品行业发
展的突破口。据悉，欧洲的奶
牛养殖在食品安全、可追溯性、
动物福利和可持续性方面具有
全球较高标准。欧洲是世界上
最大的乳制品生产地区之一，
产品种类繁多。2021年，欧盟
各国乳制品产量达到1.45亿
吨。爱尔兰拥有 160 万头奶
牛，产奶 88 亿升，平均每头
5.648升。爱尔兰每年出口超
过50亿欧元的乳制品，是爱尔
兰食品和饮料出口中最大的组
成部分。

智利：
发布鲜食葡萄年鉴

近日，智利《2022 国际鲜
食葡萄市场年鉴》发布。该年
鉴显示，智利是南半球鲜食葡
萄的主要供应国，出口量约为
60.2万吨（7400万箱，8.2公斤/
箱），占南半球本季出口总量的
31%。尽管遭遇各种意外因
素，与上一季相比，智利葡萄发
送量仍回升了12%。上一季大
量葡萄由于收获季暴雨的影响
而无法出口，该季的出口量大
幅减少。南半球鲜食葡萄的第
二大供应国是秘鲁，出口量约
为53万吨，占该地区发送量的
27%，发送量比上一季增长
15%。智利出口的鲜食葡萄主
要是红色无籽品种，占出口总
量的41%，无籽白色品种位居
第二，达到28%。
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作为乡村振兴战略的重要保障，金融体系在这一过程中扮演着举足轻重的角色。以美国和日本为代表的发达经济体，在金融支持

“三农”发展方面的经验做法值得分析；以印度为代表的发展中国家在金融支持“三农”发展方面的经验做法，也为我国金融体系服务乡

村振兴战略提供了经验借鉴。

金融支持乡村振兴战略的国际经验

“无论山有多高，路有多远，只
要是我们的国土，就一定要巡逻
到。”这一天清晨，格桑旦增带领勒
门巴民族乡的巡山队队员，再一次
踏上了巡边路。

勒门巴民族乡（以下简称“勒
乡”），隶属西藏自治区山南市错那
县，地处喜马拉雅山脉腹地，西与
不丹接壤。

51岁的格桑旦增，是勒乡党委
副书记、人大主席。自13岁跟随父
辈放牧守边，他38年如一日，始终
恪守“守护边疆一辈子”的承诺。
在他的感召下，全乡各族干部群众
坚持“抵边居住，贴边生产，放牧就
是巡逻，生活就是守边”，扎根勒
乡，践行“党带我致富、我为国守
边”的誓言。

在格桑旦增的成长中，父亲次
仁旦增扮演了重要角色。

“现在的幸福生活是党给的，
我们一定要牢记党的恩情。”格桑
旦增13岁第一次跟随父辈放牧巡
边，父亲次仁旦增就拍着他的肩
膀，语重心长地反复叮嘱：“一定要
守护好祖国的每一寸土地！”

“父亲年迈，不能再出门巡边，
他的路我替他走下去。”翻雪山、蹚
冰河、过泥潭，常人眼里枯燥乏味
的巡边生活，格桑旦增一坚持就是
38年。

“爸爸总说，守住国才能守住
家。”如今，格桑旦增的女儿次仁旺
姆也经常跟着格桑旦增一起巡边守
边。祖孙三代扎根边陲，守护国土，
建设家乡，被当地群众传为佳话。

前些年，路不好走，45公里的
巡边路陡峭险峻，全靠步行。冬天
的勒乡，风又大，峡谷里寒气袭人。

国旗、门巴刀、对讲机、常用药
……“不能大意，东西要带齐。”上
山前，格桑旦增总是会反复确认背
包里的每一件物品。巡边一走就
是一周，他和队员们背着干粮，蹚
冰河、爬雪山、过泥潭、踩湿地，甚
至数次与死神擦身而过。

“他是大家公认的‘活地图’。”
勒乡党委书记冯永义说，格桑旦增
带领大家早已踏遍了边境的山山
水水、一沟一壑，对林区地形地貌、
资源分布了然于心，他还凭着记忆
画出了巡边路线图，复印出来分发

给大家。
在格桑旦增的感召下，勒乡18

岁至65岁的群众都担负着巡边守边
任务。“我们向他学习，大家团结一
心，守护好祖国边境。”村民曲宗说。

目前，勒乡共有56户151人。
“家乡不建设好，都搬走了，谁来守
边？”这是格桑旦增一直担心的。

“发展产业，在家门口就能增
收致富，才能留住人、守好边。”格
桑旦增敏锐意识到。

勒乡平均海拔2350米，气候温
和湿润，适合种植高山茶叶。但长
期以来由于种植零散、管理粗放，
茶叶品质不高，带动群众就业增收
能力不强。

2006年，格桑旦增提出对茶厂
的经营模式和管理方式进行改进，
2011 年带头组织成立了“茶叶协
会”，2013年又推动成立了勒乡茶
叶农牧民专业合作社。

“现在合作社集种植、加工、销
售于一体，有砖茶、红茶、绿茶和速
溶茶四种畅销产品，供不应求。”合
作社理事长罗布次仁介绍，仅茶产
业一项，勒乡农牧民每年实现人均

增收万余元。
茶产业发展起来了，乡村基础

设施也要跟着完善。
2015年，勒乡新型特色小城镇

建设启动，村民只需承担一部分资
金就能住上新房。考虑到部分村
民积蓄不够，格桑旦增与村两委班
子共同想办法，以村集体经济分红
的方式为村民分担了部分资金压
力。2018年，村民们顺利住上了设
施齐全、宽敞明亮的藏式别墅。

“现在家家户户开起了家庭旅
馆，吃上了旅游饭。”村民伟色说，

“旅游旺季的时候房间还不够住。”
“一年至少有几万元的收入。”

65岁的村民古如介绍，除了家庭旅
馆，自己还经营着餐馆和商店。

如今，旅游业和茶产业成为拉
动勒乡经济发展的“两架马车”，群
众的腰包越来越鼓，守土固边的信
心越来越足。在格桑旦增带领下，
勒乡各族干部群众像雪莲花一样
扎根雪域边陲，以实际行动争做

“神圣国土守护者、幸福家园建设
者”，在无私奉献中书写着新时代
爱国诗篇。 罗旭 尕玛多吉

格桑旦增：巡边“活地图”致富带头人


