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【故事】

清远鸡“飞”上品牌高枝

广东人常说：“无鸡不成宴”，足见鸡在岭
南饮食文化中的分量。逢年过节宴请宾客，一
道“白切鸡”总能在满桌珍馐中起到画龙点睛
的作用。广东人爱吃鸡，广东也盛产名鸡。其
中的佼佼者，非清远鸡莫属。

顾名思义，清远鸡原产于广东省清远市，
是一个有着上千年饲养历史的家禽优质品种，
以体型小、皮下和肌间脂肪发达、肉质嫩滑而
闻名。1972年时任美国总统尼克松访华，周恩
来总理亲自选定清远鸡作为国宴菜品。这一故
事至今为人津津乐道，成为清远鸡最为有力的
品牌背书。

目前，清远鸡已经形成集种质繁育、饲料
生产、养殖管理、禽病监控、食品加工、产品
营销、电子商务于一体的产业链，年出栏量达
到6000万只以上。2010年6月“清远鸡”获颁

“地理标志保护产品”，2012年被人民大会堂和
钓鱼台国宾馆选定为“国宴用鸡”。香飘全国的
清远鸡，已经成为了清远农业的一块“金字招
牌”。

●保种提纯夯实品质基础
增大品牌溢价空间

品牌的培育与建设并非一日之功。早在10
多年前，清远鸡的品牌化建设快车就已经隆隆
启动。1999 年，全国首个活鸡注册商标——

“凤中皇”清远鸡在清远诞生；2003年，广东省
首个活禽注册“地理标志”也花落清远鸡。

实际上，清远鸡产业在快速发展的过程
中，也曾经跌过跟头。一方面，在传统的养殖
模式下，清远鸡存在个体差异大、繁殖能力
低、近亲繁殖严重、生长速度慢等问题；另一
方面，有些农户和商家在利益驱使下，采用杂
交方式或者其他品种假冒清远鸡，给清远鸡产
业发展带来了负面影响。

为了正本清源，清远市引导广东省天农食
品有限公司等龙头企业设立原种以及繁育场，
对清远鸡进行保种和提纯复壮。目前，清远鸡
知名品牌“凤中皇”“凤翔”“三源”等均建立

了种鸡核心群，存栏种鸡约12万只。
原种保护不仅为清远鸡品质提升提供了依

托，也为品牌溢价拓展了空间。在广东，清远
鸡价格比普通鸡的价格要高出30%-50%。

●树龙头建基地带农户
规范化生产促产业转型

清远市天农食品有限公司是一家专门从事
优质家禽产品产业化生产经营的企业。在这里
想要成为一只真正的清远鸡，从孵化到屠宰，
需要经过 150 天的历练：先是 21 天的恒温孵
化，再进行 130 天的野外放养，期间喂食天然
果粒、小虫和山泉水。从品种选育到种鸡养
殖、种蛋孵化，从免疫检测、疾病防控到屠宰
加工，每一个环节都有一套行之有效的标准化
操作流程，这既成为清远鸡品质提升的坚实保
障和品牌打造的重要前提，也让清远鸡产业的
生产效率和经营水平实现了质的跃升。

然而，龙头企业的标准化生产抓起来相对
容易，千家万户的养殖行为又如何规范呢？对
此，清远开出的药方是进行产业模式转型。

清远市农业局相关负责人介绍，清远鸡产
业模式大致经历了家庭式饲养、连片养殖基地
生产和“公司+基地+农户”经营三个阶段。家
庭式饲养虽然较为传统，但对清远鸡选育和品
种形成功不可没；连片养殖基地生产是清远鸡
产业急剧扩张的阶段，也是标准化生产流程的
探索阶段；而伴随农业经营规模化、集约化的
推进，“公司+基地+农户”正将清远鸡带入了
发展新境界。

以天农公司为例，公司与农户签订长期的
代养合同。农户按公司标准建设好禽舍后，公
司统一供应种苗、饲料、药物和疫苗，统一免
费技术指导，统一标准化养殖操作流程、统一
保价回收合格肉禽，从而为合作农户打造了一
个可持续的养殖和价值闭环。同时，通过给禽
只佩戴脚环，记录每批家禽成长过程中的育
苗、饲养、防疫等信息，实现质量安全的可追
溯。

目前，天农公司已带动农户4000多户。一
个个普通家庭的创富故事，共同拉动清远鸡产
业转型升级巨轮前行。

●攻克屠宰保鲜工艺难题
抢滩电商“飞”全国

随着“农业互联网+”潜力的井喷式爆发，
抢滩电商成为清远鸡品牌孵化的重要途径。
2014年，阿里巴巴集团董事局主席马云前往清
远考察时，将清远鸡确定为阿里巴巴涉农电商
与清远市战略合作的启动项目。当年的“双
11”，857万只清远鸡通过网络“飞”到了千家
万户的餐桌上，成为了轰动一时的产业新闻，
也为清远鸡在全国范围内的品牌传播烧了一把

“旺火”。
相比普通农产品，生鲜家禽通过电商销售

更需要迈过口感这道门槛。如何将现宰活鸡和
生鲜鸡之间的口感差异减到最小，让正宗清远
鸡的金字招牌在电商平台同样叫响，成为近年
来清远家禽企业致力攻关的一个技术要点。

从养殖活鸡到电商产品，清远鸡需经过屠
宰和保鲜两大工艺环节。目前，在清远，两个
引进德国先进技术的大型集中屠宰间，可以实
现活鸡屠宰从沥血、脱毛、掏膛、胴体清洗、
分拣、预冷的全自动化流水作业。

清远市农业局相关负责人介绍，在加工保
鲜方面，当地有大型龙头企业采用国内首创的
禽肉极速超低温休眠技术，解决了清远鸡屠宰
后肉质迅速酶化的难题，“通过这种技术处理的
生鲜鸡至少可以达到现宰活鸡 90%的新鲜口
感，从而大大延长销售周期和销售半径。”

如今，清远鸡依托天猫、京东、本来生活
网等电商平台，以及餐饮酒店、社区生鲜店、
大型连锁商、农贸市场等多元渠道，实现批发
与零售、线上与线下的立体互通。销售范围覆
盖北京、上海、广州、深圳、重庆、四川、陕
西、山西、内蒙古、湖南、福建等地，网点数
量超3000个。

付伟

【点击】

广东清远鸡的养殖历史悠久，口感更是远

近闻名。近年来，为了进一步提升品质，推动

产业升级，清远地方养殖企业从保种提纯入

手，以规模化、家庭农户饲养相结合的方式，推

进清远鸡的产业结构优化和升级；同时搭乘电

商快车，将产品推广、销售、保鲜运输等环节纳

入到“互联网+”的轨道中来，以此推进品牌化

建设。

宁夏外向型发展
扬枸杞美名

近日，宁夏枸杞的身影出现在
2017 金砖国家领导人第九次会晤
的餐桌上。成为“金砖宴会”指定枸
杞，再次彰显了“宁字号”商标价值
与影响力。

据不完全统计，枸杞产业作为
宁夏最具特色的战略性主导产业，
年综合产值已达 130 亿元，品牌影
响力不断增强，成为全区促农业增
效、农民增收的特色产业。近年来，
宁夏坚持“特色、高效、高质、高端”
的现代农业发展思路，从政策、资
金、项目、科技等方面大力扶持枸杞
产业，枸杞规模化标准种植、集约化
经营、新品种选育与推广等水平进
一步提升。全区枸杞种植面积达
90万亩，干果总产量9.3万吨，年综
合产值 130 亿元，饮料、籽油、口服
液等枸杞精深加工产品有40多种。

随着品牌效应的凸显，宁夏枸
杞产业也加速“外向型”发展。据了
解，目前全区取得进出口权的枸杞
产业有60余家，枸杞干果及各种精
深加工产品远销 50 多个国家和地
区，出口量突破 5000 吨，占全国的
60%以上，且市场份额每年以 15％
至 20％的速度快速扩大。在巩固
传统优势的基础上，宁夏提出了“再
造枸杞产业发展新优势”的发展思
路，推动枸杞育种和精深加工等。

据宁夏林业厅副厅长陈建华介
绍，宁夏枸杞能美誉在外，靠的就是
好品质与好口碑。在宁夏，枸杞是
特色行业之一，也是最具地域文化
特色的符号，宁夏枸杞能走上金砖
会议的国际舞台，是企业、地方政府
通力合作的结果。 祁瀛涛

山西沁水县
成立农产品质量检测站

近日，山西省沁水县综合检验
检测中心投资170余万元成立农产
品质量安全检测站，基本解决了全
县农产品质量安全检验检测的需
要，日前正在试运行阶段。

据沁水县综合检验检测中心负
责人介绍，沁水县农产品质量安全
检测站内设有：前处理室、气相色
谱、液相色谱等相关实验室 16 间。
仪器设备有气相色谱仪、液相色谱
仪、原子荧光光度计等进口和国产
先进设备，为检验日常农产品质量
安全提供了科学依据和农产品安全
保障。

为使农产品质量检验尽快投入
使用，沁水县综合检验检测中心邀
请了晋城市农产品检验检测专家亲
临现场指导农药残留前处理的相关
具体操作技能，并组织相关人员赴
上海参加设备供应商组织的仪器操
作及教学视频培训。 贾栋真

白露农忙

9月7日，白露时节，河北省遵
化市东旧寨镇的农民朋友喜迎核桃
丰收。近年来，遵化市为促进农民
增收主打“绿色生态牌”，大力开发
荒山，植树造林，将林果业作为荒山
治理和产业结构调整的方向。该市
按照“突出强项抓特色、龙头带动扩
规模、培育精品创品牌”的发展思
路，大力发展特色林果，打造“拳头”
品牌，加快现代农业发展步伐。

刘满仓

初秋时节，走进贵州省威宁彝族回族苗族
自治县哈喇河镇，可以看到成片的梨园里黄梨
压枝、硕果累累，一片丰收的景象。据了解，
这里历来就有“大黄梨之乡”的美誉。现如
今，作为曾经贡品的大黄梨，已经成为当地群
众发家致富的“金果果”。

从“轱辘匠”到“梨老板”
10多年前，马关华还是一名货车司机，从

贵阳到威宁一路颠簸往返，维持一家人的生
计。如今，返乡创业的马关华是哈喇河梨园种
植基地的“梨老板”，不但成立了哈喇河大黄梨
专业合作社，带动当地 40 余户贫困户脱贫致
富，还让大黄梨走出小山村。目前他种植的600
亩梨园核心示范区年产值达200余万元。

哈喇河大黄梨距今已有 280 多年的栽培历
史，是中国砂梨品种中鲜食与加工兼用的优良
品种，远销四川、云南等地。2014年，马关华
和村民合伙成立了哈喇河大黄梨专业合作社。
在发沙村和马店村交界的一片斜坡地上，他以
每亩地300元的价格承包了600亩地，农户地里

原本就有的梨树按照每棵15元的价格租用。
如今，哈喇河梨园采取“合作社+基地+农

户”的运行模式，带动周边村民种植大黄梨，
目前已拥有 600 亩大黄梨种植核心示范园区，
统一管理周边区域2000余亩大黄梨，辐射带动
周边村寨村民零星种植大黄梨2万余亩。

从“卖黄梨”到“卖梨膏”
多少年来，哈喇河镇人靠种植大黄梨发财

致富，但仅仅卖大黄梨没有进行深加工，实在
赚不了多少钱。为了想办法增加收入，2015年
10月马关华的哈喇河大黄梨专业合作社梨膏生
产厂入住威宁五里岗工业园区，并从外面学习做
梨膏的技术，回乡带动就业。目前，五里岗的梨
膏厂，至少吸收当地50余人在家门口就业。

“我们生产的黄梨膏，采取中医古法秘方，
加入天然红枣、姜片、土蜂蜜等食材熬制，是
清热解毒的佳品。现在利用互联网+模式销售，
线上线下两条线齐头并进，仅卖梨膏一项每年
产值就达30万余元呢。”马关华介绍说。

从卖黄梨到卖梨膏，不仅消耗剩余的大黄

梨，还能提高大黄梨附加值，让种植户得到实
实在在的好处，形成黄梨膏初加工、深加工、
销售一体的大黄梨产业链。

从“立体农业”到“农旅一体”
树上是黄橙橙的大黄梨，树下是红彤彤的

长辣椒。在哈喇河梨园，还可以亲身体会到
“立体农业”。

为了充分利用梨园下这片“空地”，马关华
在种植大黄梨的同时，在梨树下种植辣椒。这
不仅充分利用了土地，还能增加群众收入。据
马关华介绍，现在辣椒市场价在 8 角钱每市
斤，600 亩梨园种出的辣椒就是一笔不菲的收
入。

不仅如此，哈喇河镇还打破区域和村界，
形成一个大的产业带。经过改造后的2万亩种
植园，亩产可达 800 公斤，果品总产量达 1600
万公斤。该基地一直致力于“科学化种植、绿
色化梨膏加工、品牌化梨品营销”的目标。在
打造生态种植园区的同时，探索一条“农旅一
体”化发展之路。 陈武帅

贵州威宁县哈喇河镇大黄梨“变形记”


